Примерные вопросы для промежуточной аттестации (экзамена):

1.Контроль и учет поступления товаров от поставщиков
2.Организация посредническо-коммерческой деятельности предприятия. 
3.Анализ внешней предпринимательской среды и формирование бизнес-процессов с учетом ее состояния.
4. Прогнозирование эффективности бизнес-процессов коммерческой деятельности торгового предприятия.
5.Роль и задачи развития коммерческой деятельности на современном этапе
6.Роль телефонных разговоров в коммерческой деятельности
7.Эффективность прямых договорных связей
8.Рекламные проекты, средства и их применение в оптовой и розничной торговле
9.Сущность, функции и виды складских помещений
10.Понятие об ассортименте и торговой номенклатуре 
11.Понятие и сущность коммерческой деятельности
12.Торговые коммерческие структуры, их виды, функции, организационное построение
13.Сущность коммерческой деятельности торговых предприятий
14.Содержание коммерческо-посреднической деятельности
15.Показатели эффективности коммерческой деятельности
16.Организационные структуры управления коммерческой деятельности на предприятии
17. Командообразование в малых коллективах в торговой сфере
18. Принципы формирования высокого качества торгового обслуживания в розничной торговле
19. Оценка бизнес-процессов коммерческой деятельности для повышения эффективности торгового предприятия
20.Формирование ассортимента в розничных и оптово-розничных магазинах
21.Содержание и роль закупочной деятельности на предприятии торговли
22.Организация стратегии развития коммерческой деятельности торговой фирмы
23.Коммерческая деятельность по продаже товаров через розничную торговлю
24.Порядок  формирования и регулирование ассортимента товаров на оптовых торговых предприятиях
25. инновационные информационные ресурсы для осуществления эффективной коммерческой деятельность торгового предприятия
26.Понятие и роль рекламы на товарном рынке. Рекламные проекты.
27.Витрины магазинов, их устройство и оформление. Взаимодействие с конкретным сегментом потенциальных покупателей.
28. Логистические проекты для повышения эффективности коммерческой деятельности торгового предприятия
29. Торгово-технологические проекты с использованием информационных технологий.
30.Организация и планирование материально-технического обеспечения коммерческой деятельности торговой фирмы
31. Принципы оптовой розничной торговли
32.Сущность и основные направления мерчендайзинга
33.Маркетинговые подходы в коммерческой деятельности
34.Организация хозяйственных связей и выбор потенциального поставщика
35.Организация и технология оптовой продажи товаров
36.Принципы эффективного управления складским хозяйством
37.Интернет-коммерция и внедрение принципов электронной торговли в коммерческую деятельность современного торгового предприятия
38.Управление товарными запасами торговой фирмы
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